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Sammanfattning 

Innan IFRS infördes 2005 i EU såg nedskrivningsprocessen av goodwill i Sverige inte ut som 

den gör idag. Före 2005 genomförde företag avskrivningar på goodwill över en femårsperiod, 

medan idag sker istället en nedskrivningsprövning. Denna process baseras bland annat på 

VD:ns tillgång till intern information samt andra bakomliggande faktorer. Något som tidigare 

forskning också beskriver och nämner är exempelvis informationsasymmetri och big bath 

accounting som olika välkända fenomen. Studiens syfte blev därmed att undersöka om det 

går att finna ett samband mellan VD-byte och nedskrivning av goodwill hos svenska 

börsnoterade företag. Studien använder sig av en kvantitativ ansats, med data insamlad från 

2010-2023. Genom statistiska tester, såsom korrelationsanalys av modellens variabler samt 

en logistisk regressionsmodell kunde man utreda om det finns ett samband. Resultatet från 

studien indikerade att det inte finns något som kan säga att sambandet mellan VD-byte och 

goodwillnedskrivningar är statistiskt signifikant. Men att resultatet ändå följer samma 

riktning som tidigare forskning, som pekar på att det finns en positiv påverkan mellan 

variablerna. Studien undersökte dessutom hur företagets lönsamhet påverkar benägenheten att 

genomföra nedskrivning av goodwill. Resultatet visade sig vara statistiskt signifikant med 

negativ påverkan. Det vill säga att mindre lönsamma företag genomför i större utsträckning 

fler nedskrivningar av goodwill än vad företag med en god lönsamhet gör. 

 
Nyckelord: Goodwill, Nedskrivning av goodwill, VD-byte, Informationsasymmetri, 
Principal-agent-teorin, Big bath accounting 
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1.​ Inledning  
I det inledande avsnittet presenteras en bakgrund till ämnet och en problematisering av detta. Sedan 

tas syftet med denna forskningsrapport upp och frågeställningen som tagits fram för att kunna 

uppfylla detta.  

 

1.1 Bakgrund & problemdiskussion 

Det huvudsakliga syftet med finansiella rapporter är att ge beslutsrelevant information till 

företagets intressenter. Rapporterna ska på ett tillförlitligt sätt återge företagets ekonomiska 

verklighet. Detta innebär att informationen som anges ska spegla verkligheten på ett korrekt, 

fullständigt och opartiskt sätt för att ge intressenter möjlighet att med så relevant information 

som möjligt kunna fatta beslut angående förehavanden med företaget (International 

Accounting Standards Board, 2018). 

 

Historiskt har redovisningsprinciper utvecklats på nationell nivå, vilket har lett till betydande 

skillnader mellan länders regelverk. I takt med ökad globalisering har det under de senaste 

decennierna blivit av allt större vikt att kunna möjliggöra jämförbarhet av företag utspridda 

över olika länder. International Accounting Standards Board (IASB, tidigare IASC) har sedan 

1973 arbetat med att öka harmoniseringen av olika länders regelverk. Detta arbete sker 

genom utgivning av regelverk för redovisning benämnda IAS och IFRS. IAS-förordningen 

som fattades av EU 2002 och trädde i kraft 2005, har inneburit att samtliga företag 

hemmahörande i EU och noterade på en reglerad marknad är enligt lag bundna till att 

tillämpa IFRS i sin koncernredovisning (Marton m.fl., 2023). 

 

Parallellt med denna utveckling har ekonomins grundläggande struktur ändrats. 

Digitaliseringen i världen har fört med sig att immateriella tillgångar har blivit en allt mer 

betydande del av många företags tillgångar och dagliga verksamhet. Fler och fler företag går 

från en affärsmodell baserad på att ha stora delar av sina tillgångar bundna i maskiner för 

produktion, till att istället ha en verksamhet som till stor del förlitar sig på immateriella 

tillgångar som värdefulla varumärken eller datasystem. Hos många företag motsvarar 

immateriella tillgångar uppemot 80 procent av företagets totala tillgångar, varför en tydlig 

reglering kring hur dessa ska värderas är nödvändig (Patent- och registreringsverket, 2023).  
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En immateriell tillgång definieras enligt IAS 38 som “en identifierbar icke-monetär tillgång 

utan fysisk form”. Detta innebär att immateriella tillgångar är ej fysiska tillgångar som inte är 

kontanta medel eller andra tillgångar som kan omvandlas till sådana medel till redan 

fastställda belopp (FAR Online, 2025a). En särskilt omdebatterad form av immateriell 

tillgång är goodwill. IFRS 3 definierar goodwill som skillnaden mellan den köpeskilling som 

erläggs vid ett rörelseförvärv och nettot av de identifierbara tillgångarna och skulderna som 

genom rörelseförvärvet tas över. Goodwill representerar alltså de tillgångar som inte går att 

identifiera. Det är icke skiljbara tillgångar från det förvärvade bolaget, som exempelvis 

synergier inom företaget. Detta innebär att bolagets arbetsprocess blir mer effektiv än vad ett 

nystartat bolag med likartade resurser hade uppnått (FAR Online, 2025b).  

 

Den redovisningsmässiga utmaningen med goodwill och andra immateriella tillgångar, 

grunden till att det är ett så hett omdebatterat ämne, ligger i att deras värde ofta är baserat på 

framtida ekonomiska fördelar som kan vara svåra att verifiera. Detta gör det svårt att 

säkerställa ett rättvisande värde för tillgången, vilket påverkar tillförlitligheten till företagets 

finansiella rapporter (Marton m.fl., 2023). Detta blir särskilt problematiskt då sådana 

tillgångar de senaste åren har kommit att utgöra en allt större del av bolagens tillgångar 

(Europeiska centralbanken, 2018).  

 

IFRS införande 2005 innebar att goodwill inte längre fick skrivas av utan istället årligen 

skulle prövas för nedskrivningsbehov. Trots denna förändring genomför svenska bolag i 

praktiken få nedskrivningar av goodwill, detta även när det finns anledning att tro att den 

tappat i värde. Forskning från i år visar att det senaste årets totala goodwillnedskrivningar 

visserligen nådde rekordhöga nivåer och jämfört med för 10 år sedan har de årliga 

nedskrivningarna i förhållande till total goodwill till och med ökat med över 400%. Samtidigt 

är dessa kraftigt koncentrerade till ett fåtal företag och den stora majoriteten företag har inte 

genomfört någon nedskrivning över huvud taget, varför majoriteten av bolag i själva verket 

övervärderar sin egen goodwill (FAR Online, 2025c; Gauffin & Nilsson, 2025). 
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En bidragande faktor till detta beteende bland företag kan vara förekomsten av 

informationsasymmetri mellan företagsledningar och externa intressenter. Hur företag 

redovisar sin finansiella ställning och prestation i sina rapporter ligger till grund för den bild 

som marknaden bildar sig om företaget. Då företagsledningen besitter mer information om 

företagets verksamhet än marknaden ger detta ledningen en möjlighet att forma den 

information som når marknaden i syfte att förmedla den bild av företaget som de önskar 

(Marton m.fl., 2020; Hope & Wang, 2018; Healy & Palepu, 2001).  

 

En annan faktor som kan påverka ledningens beslut är incitament som de själva kan ha i sitt 

arbete. När en nytillträdd verkställande direktör (VD) genomför en nedskrivning kan de dels 

skylla värdeminskningen på sin företrädare. Samtidigt minskar det risken för att inom en snar 

framtid behöva genomföra en ytterligare nedskrivning, då det eventuellt skrivits ner i 

förebyggande syfte. Detta för att få företaget under sin egen ledning att se så välmående och 

välpresterande ut som möjligt, och för att maximera sin egen framtida ersättning i form av 

bonusar och dylikt genom att undvika framtida kostnader (Hope & Wang, 2018; Healy & 

Palepu, 2001). 

 

Johansson, Hjelström och Hellman (2016) kritiserar i sin artikel nuvarande metod och 

regelverk. De menar på att nuvarande regelverk och modell för nedskrivningar skapar en 

buffert för företag som skyddar mot nedskrivning. Detta uppstår till följd av egenupparbetad 

goodwill och att bolaget innehar tillgångar som inte redovisas, som exempelvis varumärken. 

Vidare menar de att nedskrivningsprövningar tenderar att underskatta verkliga ekonomiska 

förluster för företaget för att skydda de ansvariga inom bolaget. Dessa faktorer har lett till att 

den nuvarande modellen inte speglar de verkliga ekonomiska förlusterna som ett företag haft, 

samt hur framgången som förvärvet som ligger till grund för goodwillen egentligen är 

(Johansson m.fl., 2016). 
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Kritik som denna har lett till att IASB har börjat undersöka möjliga sätt att förändra och 

förbättra regelverket kopplat till värdering och kostnadsföring av goodwill. 2024 publicerade 

IASB ett första utkast till förändringsförslag för regelverket. Syftet med förändringarna är att 

förbättra redovisningen av de tillgångar man förvärvar i samband med ett rörelseförvärv. 

Förslaget innebär en förändring av de upplysningar ett företag i enlighet med IFRS 3, ska 

lämna i samband med ett rörelseförvärv (International Accounting Standards Board, 2024).  

 

Dessa förändringar innebär ett nytt krav på företagen att även redovisa mål och målrelaterade 

mätvärden i samband med förvärvet. Det förvärvande företaget förväntas även ge kvantitativ 

information om de förväntade synergierna de anser sig förvärva, samt den förväntade 

livslängden för dessa. Dessutom ökar kraven på transparens i redovisningen av goodwill 

kopplad till respektive kassagenererande enhet av företaget. Detta i syfte att hjälpa användare 

av den finansiella informationen att lättare upptäcka fel i redovisningen kopplat till 

ledningsbeslut (International Accounting Standards Board, 2024). 

 

1.2 Syfte & frågeställning 

Syftet med denna studie är att undersöka huruvida byte av VD ger ökad sannolikhet till att 

genomföra en nedskrivning av goodwill, samt hur detta eventuella samband påverkas av 

företagets resultat. Detta görs genom att studera svenska börsnoterade företag över en period 

på fjorton år. Genom denna ansats ämnar studien beskriva hur ett maktskifte inom svenska 

företag påverkar nedskrivningar av goodwill. För detta har följande frågeställningar 

formulerats: 

❖​ Finns det ett samband mellan VD-byte och nedskrivningar av goodwill inom svenska 

börsnoterade företag? 

❖​ Finns det ett samband mellan negativa resultat och nedskrivningar av goodwill inom 

svenska börsnoterade företag? 
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1.3 Disposition 

I syfte att skapa en bättre inblick i uppsatsens struktur presenteras en översikt över de 

kommande kapitlen. I det första avsnittet har en introduktion till ämnet getts och en 

formulering av vad syftet med uppsatsen är. I andra avsnitt redogörs referensramen. Där 

relevanta redovisningsstandarder, teorier kopplade till ledningens incitaments påverkan på 

beslutsfattandet, samt tidigare forskning inom dessa områden presenteras i syfte att skapa en 

tydlig inblick och förståelse för det aktuella forskningsområdet. Avsnittet avslutas med en 

hypotesformulering. I avsnitt 3 behandlas den valda metoden för studien, avgränsningar av 

urval samt val av variabler för analys. Avsnitt 4 presenteras empirin. Där presenteras de 

resultat som studien nått, samt den analys som genomförts kopplat till 

goodwillnedskrivningars koppling till byte av VD, samt finansiell prestation. Slutligen består 

avsnitt 5 av en diskussion om resultatens betydelse innan uppsatsen avslutas med ett sjätte 

och sista avsnitt bestående av sammanfattande slutsatser kring studiens resultat och bidrag, 

samt förslag till framtida forskning inom ämnet. 
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2.​ Referensram 
I detta avsnitt ges en redogörelse för relevant lagstiftning. Avsnittet ger även en överblick över 

relevanta teorier och det nuvarande forskningsläget på området. Slutligen ges en motivering till våra 

valda hypoteser, samt en formulering till dessa.  

 

2.1 Reglering 

Reglering av finansiell rapportering är av stor vikt när det kommer till värdering av tillgångar 

som kräver stora inslag av bedömning, såsom goodwill. För alla noterade företag inom EU 

sätts denna reglering av regelverket International Financial Reporting Standards (IFRS). 

Denna standard behandlar hur goodwill uppstår, samt hur värdeminskning av den skall 

hanteras (Marton m.fl., 2023). 

 

2.1.1 IFRS 3 - Rörelseförvärv 

IFRS 3 menar att ett rörelseförvärv är en händelse som sker när ett bolag köper ett annat 

bolag. Ett rörelseförvärv är alltså när ett bolag förvärvar en redan existerande rörelse för att 

på så vis kunna expandera sin verksamhet. Syftet med standarden är att säkerställa att förvärv 

redovisas på ett konsekvent och transparent sätt. Detta ger även investerare bättre information 

om värdet på förvärvet, samt den påverkan det har på bolagets finansiella ställning. Vid ett 

rörelseförvärv kan goodwill uppstå. Goodwill uppstår som det övervärde företaget betalar för 

förvärvet utöver det förvärvade bolagets nettotillgångar. Detta innebär att goodwill kan 

definieras som tillgångar som ej är avskiljbara från företaget, vilket alltså innebär att för att få 

kontroll över dem behöver du förvärva hela bolaget. Detta kan till exempel vara synergier 

inom företaget i form av högre effektivitet (FAR Online, 2025b).  
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2.1.2 IAS 36 - Nedskrivningar 

En nedskrivning är en justering av redovisade tillgångar som ett företag kan behöva 

genomföra för att säkerställa att deras tillgångar inte är övervärderade i balansräkningen. 

Enligt IAS 36 ska företag med redovisade tillgångar som är högre värderade än 

återvinningsvärdet, nedskrivas. Vilket innebär att tillgångar inte får värderas till ett högre 

värde än återvinningsvärdet. Syftet med standarden är att se till att en enhetlig metod 

tillämpas inom EU vid nedskrivningar. Detta för att ge intressenter en rättvisande bild av 

företagen och en möjlighet till att jämföra bolag på rättvisa premisser. För att avgöra om 

något behöver skrivas ned eller inte ska företagen varje år genomföra en 

nedskrivningsprövning för att fastställa värdet på tillgången. För värdering av goodwill 

innebär detta att man får genomföra en analys av den kassaflödesgenererande enhet som 

goodwillen kan kopplas till. Om nedskrivningsprövningen kommer fram till att värdet på 

enheten minskat skall en nedskrivning av goodwill genomföras för att motsvara 

värdeminskningen (FAR Online, 2025c). 

 

Tidigare forskning har visat att övergången som skedde över hela Europa från nationella 

standarder till det gemensamma IFRS har bland annat inneburit förändringar i hur 

värdeminskning i goodwill ska redovisas. Från att innan skrivas av över en bestämd tid ska 

den enligt IFRS istället årligen nedskrivningsprövas. Studier har visat på att detta har fört 

med sig en positiv påverkan på resultatet bland företag på drygt 16 procent, samt en ökning 

av eget kapital på 3 procent (Ali m.fl., 2016).  

 

Detta innebär alltså att övergången till IFRS har i allmänhet inneburit mindre kostnader i 

resultaträkningen kopplade till goodwill än när systematiska avskrivningar istället 

tillämpades (Ali m.fl., 2016). Forskning har även visat på att en övergång från avskrivning till 

nedskrivning lett till att bolag ofta redovisar goodwill till ett för högt värde och att 

nedskrivningarna oftast skett för sent. Detta innebär att de redovisade värdena inte speglar 

verkligheten, vilket får till följd att de är missvisande (Li & Sloan, 2017). 
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2.2 Teorier  

Teorier fungerar som analytiska verktyg för att hjälpa till att förklara och förstå teoretiska 

samband. Inom redovisningen kan teorier användas för att belysa varför specifika aktörer 

agerar som de gör, hur informationsflöden påverkar beslutsfattande, samt vilka incitament 

som kan styra redovisningsmässiga beslut. Genom teoretiska perspektiv blir det möjligt att 

identifiera mönster i företags beteenden och bättre förstå konsekvenserna av exempelvis 

asymmetrisk information. Teorier skapar därmed en struktur ur vilken man kan analysera och 

granska redovisningsmässiga frågor.  

 

2.2.1 Principal-agent-teorin  

Principal-agent-teorin bygger på tanken att det finns en underliggande konflikt mellan 

principalen, det vill säga aktieägaren. Samt agenten, vilket är de anställda och VD:en 

avseende fokus i verksamheten. Konflikten beror på att de två olika parterna vinner på olika 

saker. Aktieägare vill maximera företagets värde i syfte att maximera sina egna tillgångar. 

VD och övriga anställda, som inte har ett ägande i företaget, har inte något att vinna på att 

företagets värde maximeras. De vill istället öka sin egen ersättning eller minska sin egen 

arbetsbörda, det vill säga få maximalt med ersättning i förhållande till det arbete de utför 

(Detzen & Zülch, 2012).  

 

En studie som genomförts har visat på hur chefer som har hög andel av sin ersättning i 

bonusar kopplade till företagets prestation varit mer benägna att redovisa hög goodwill vid 

förvärv jämfört med chefer som inte har en sådan ersättningsstruktur. Detta beror på att en 

högre andel goodwill innebär att färre tillgångar skrivs av löpande, vilket innebär mindre 

löpande kostnader. Detta påverkar resultatet positivt som i sin tur för med sig bättre bonusar 

till den ansvarige VD:n. Detta för samtidigt med sig en för högt värderad goodwill. Istället 

för kontinuerliga kostnader i form av avskrivningar kommer eventuella värdeminskningar av 

goodwill i form av nedskrivningar (Detzen & Zülch, 2012). 
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Tidigare forskning har visat på att en låg lönsamhet för företag ofta leder till att en 

nedskrivning av goodwill sker i framtiden. Studien, gjord av Li och Sloan, visar att företag 

med låg ROA har hög sannolikhet att skriva ner sin goodwill året efter. En låg ROA 

signalerar en värdeförsämring av företagets kassagenererande enheter, det vill säga grunden 

för goodwillens värdering. Studien visar dock på att företag ofta ignorerar denna signal, 

vilket leder till en uppskjuten och för sen nedskrivning. Ett sådant beteende kan tolkas utifrån 

principal-agent-teorin, där företagsledningen, vilka agerar som agent, har incitament att 

skjuta upp nedskrivningar för att därmed undvika att rapportera värdeminskningar och 

försämrat resultat till ägare och andra intressenter. Låg ROA kvarstår ofta även det år som 

nedskrivningen faktiskt sker, vilket tyder på att värdeminskningen realiseras först när det inte 

längre är möjligt att undvika den. Detta stödjer idén om att agenter ibland agerar utifrån egna 

mål snarare än i linje med principalens intressen (Li & Sloan, 2017; Detzen & Zülch, 2012).  

 

2.2.2 Informationsasymmetri 

Informationsasymmetri är ett fenomen som uppstår till följd av att företag besitter mer och 

bättre information än investerare. Något som för med sig en svårighet för investerare att 

kunna skilja på bolag av olika kvalité, vilket kommer leda till att alla bolag värderas till en 

medelmåttig nivå. Högkvalitativa företag kommer till följd av detta värderas för lågt, och 

dåliga företag för högt. Informationsasymmetrin kan även leda till agentproblem, likt 

principal-agent-teorin nämnd ovan. Exempelvis när agenten, det vill säga ledningen eller 

VD:n inom företaget, inte har samma mål som ägarna. Vilket kan innebära att de fattar beslut 

som primärt gynnar dem själva, istället för att handla i enlighet med företagets bästa. VD:n 

har en större insyn och bättre information om framtida kassaflöden och den verkliga 

lönsamheten av genomförda förvärv än vad externa parter, som exempelvis investerare, har. 

Detta får till följd att en VD genom sitt informationsövertag kan fördröja en nedskrivning av 

goodwill, för att på så vis undvika att signalera dålig prestation (Healy & Palepu, 2001; 

Connelly m.fl., 2011). 
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Forskning har även visat på att graden av asymmetri påverkas av vem som är VD. En ärlig 

och förtroendeingivande VD får till följd att investerare får större förtroende för den 

information som de får tillgång till, samt en högre tilltro till de beslut som ledningen tar. 

Detta leder till en minskning av den upplevda asymmetrien. Motsatsen, det vill säga en 

ledning som bedöms vara vilseledande och oärlig, leder istället till att investerare tappar delar 

av sin tilltro till informationen som når dem, vilket påverkar deras syn på bolagets 

beslutsfattande. Med andra ord påverkas allmänhetens reaktion på exempelvis ett “big bath” 

starkt av synen på ledningen (Hope & Wang, 2018). 

 

2.2.3 Big bath accounting 

Big bath accounting är en hypotes som bygger på att företag medvetet överdriver negativa 

perioder genom negativa periodiseringar. Tanken med det är att ta så mycket negativt som 

möjligt på en gång, i hopp om att kunna visa en kraftig förbättring senare. Tanken kan vara 

att passa på att fokusera det negativa till en period för att på så vis slippa det i framtiden. 

Samtidigt som det överdrivet negativa i en period, leder till ökning av positiva periodiseringar 

i en annan period för att jämna ut det. Forskning har visat att vid nytt ledarskap är detta något 

som kan vara ett vanligt handlande då nya VD:ar ofta kan vilja genomföra mycket negativa 

periodiseringar vid sitt tillträde. Detta då det går att beskylla tidigare ledning för de negativa 

siffrorna, samtidigt som framtidens resultat kommer att se än bättre ut. Kritiken som finns 

mot detta handlande är att det riskerar att leda till att den finansiella rapporteringen blir 

aningen vilseledande, då det ena perioden framstår som betydligt sämre prestation i företaget 

än vad som är fallet, och i senare period ser bättre ut än vad verkligheten egentligen är (Hope 

& Wang, 2018; Kirschenheiter & Melumad, 2002). 

 

Tidigare studier visar även hur nedskrivningar av goodwill har varit starkt förknippad med 

tankar kopplade till big bath accounting i samband med ett byte av VD inom företaget. 

Eftersom goodwill hör till de immateriella tillgångarna som är icke-identifierbara kan det 

vara fördelaktigt för den nya VD:n att skriva ner dessa vid ett nytt skifte. Då avskrivning på 

goodwill inte längre sker när man tillämpar IFRS, utan istället nedskrivningsprövas enligt 

IAS 36 så skapas en möjlighet och handlingsutrymme åt den nya VD:ns egna framtida 
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bedömningar kring kassaflöde och tillväxt (AbuGhazaleh m.fl., 2011; Hope & Wang, 2018; 

Gros & Koch, 2019).  

 

Samtidigt menar Gros & Koch (2019) att det finns en djupare anledning till varför en nyligen 

tillsatt VD kan komma att genomföra nedskrivning av goodwill. Studien fokuserar på 

diskretionär och ej diskretionär nedskrivning. Ej diskretionär nedskrivning är en nedskrivning 

som som tydligt görs på grund av ekonomiska faktorer som försämrar lönsamhet medan 

diskretionär nedskrivning är de som görs utan en tydlig sådan koppling. Samtidigt nådde de 

ett resultat som visade att diskretionära nedskrivningar hade en stark påverkan av genomförda 

VD-byten. Vid positiv intern information kan det antas att nedskrivning av goodwill kommer 

att ske i mindre utsträckning, medan om VD:n besitter intern information om negativ 

ekonomisk information kommer det troligtvis ske större nedskrivningar av goodwill än vad 

marknaden kan förvänta sig med den offentliga ekonomiska informationen (Gros & Koch, 

2019). 

 

Forskning har även kommit fram till att en faktor som minskar risken för detta fenomen är 

förekomsten av god styrning inom företaget. Vid de fall då det fanns oberoende 

styrelseledamöter inom ledningen, det vill säga ledamöter utan egna stora finansiella eller 

personliga kopplingar till företaget, alltså utan stort eget ägande i företaget, så minskade 

risken för att nedskrivning av goodwill skulle ske opportunistiskt. Detsamma gällde i de fall 

när det fanns en ägare som själv hade ett stort innehav och inflytande i bolaget. Orsaken till 

detta är att sådana krafter inom företaget motverkar åtgärder för att gynna VD:n för att istället 

se till det långsiktigt bästa för företaget som helhet (AbuGhazaleh m.fl., 2011). 

 

En nyligen gjord studie av Daniele m.fl. (2024) visade på att detta samband även är något 

som man kunnat se i amerikanska företag. Studien visade dessutom på en märkbar skillnad i 

benägenhet till stora nedskrivningar beroende på om den tidigare VD:n stannade kvar i 

styrelsen eller ej efter avgången. Detta menar studien beror på att den tidigare VD:n 

fungerade som en övervakande faktor vilket minskade risken för big baths som görs av 

oppurtionistiska skäl för att få den nya VD:n att kunna framstå som mer framgångsrik 

kommande år (Daniele m.fl., 2024). 
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2.3 Hypotesformulering 

Kopplat till diskussionen från referensramen så finns det belägg att ett nytt tillträde av VD 

kan komma att påverka sannolikheten för nedskrivning av goodwill. Enligt Healy & Palepu 

(2001) samt Connelly m.fl. (2011) kan informationsasymmetrin mellan ägare och investerare 

vara en bidragande faktor till om en nedskrivning av goodwill sker eller inte. AbuGhazaleh 

m.fl. (2011) uppger också att det finns flera faktorer som kan påverka benägenheten att 

genomföra nedskrivning av goodwill. Forskning av Hope & Wang (2018) och Kirschenheiter 

& Melumad (2002) instämmer och menar att big bath accounting är vanligt förekommande 

vid byte av VD. Även Gros & Koch (2019) menar att VD:ns tillgång till intern information 

kan avgöra om det kommer ske frivillig nedskrivning. Baserat på denna tidigare teori 

formuleras följande hypotes: 

H01: Det finns inte ett positivt samband mellan byte av VD och genomförda goodwillnedskrivningar 

för svenska börsnoterade företag. 

H11: Det finns ett positivt samband mellan byte av VD och genomförda goodwillnedskrivningar för 

svenska börsnoterade företag. 

 

Med bakgrund i forskningen har även följande hypoteser tagit fram för att undersöka ifall 

företagens lönsamhet, mätt i räntabilitet på totalt kapital (ROA) kan sägas ha en negativ 

påverkan på nedskrinvnigsbenägenheten av goodwill. Tidigare forskning har visat att företag 

tenderar att göra stora nedskrivningar i samband med andra dåliga resultat i syfte att rensa ut 

alla negativa poster på en och samma gång (Kirschenheiter & Melumad, 2002). Mot 

bakgrund av detta har följande hypoteser formulerats: 

H02: Det finns inget samband mellan lönsamhet och genomförda goodwillnedskrivningar för svenska 

börsnoterade företag. 

H12: Det finns ett samband mellan lönsamhet och genomförda goodwillnedskrivningar för svenska 

börsnoterade företag. 
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3.​ Metod 
Metodavsnittet presenterar vårt val av metod och forskningsansats. I detta avsnitt presenteras även en 

genomgång av vår arbetsprocess i form av datainsamling, en redovisning av vår modellstruktur och 

dess variabler, samt en diskussion om studiens trovärdighet och relevans.  

 

3.1 Kvantitativ metod 

Denna studie utgår från en kvantitativ och deduktiv ansats där hypoteser har formulerats 

utefter redan etablerad teori och tidigare empiriska resultat. Deduktiv ansats innebär att 

studien som genomförs testar teoretiskt grundade antaganden mot empiriska data. För att 

kunna stödja syftet med studien och kunna mäta och utföra de hypotetiska tester som studien 

ämnar har data samlats in och bearbetats (Patel & Davidson, 2019; Bryman & Bell, 2017).  

 

En kvantitativ metod har valts då den möjliggör insamling av numerisk data som kan 

analyseras med statistiska metoder och analysmodeller. Detta möjliggör att på ett objektivt 

och systematiskt sätt testa hypoteserna, samt identifiera eventuella samband mellan variabler. 

Metoden möjliggör även en större generalisering av resultaten till följd av ett större urval än 

vad som hade varit möjligt med en kvalitativ metod. Med bakgrund av detta har därför 

kvantitativa data samlats in och bearbetats med syftet att kunna besvara det tidigare ställda 

syftet och frågeställningen på ett tillförlitligt sätt (Patel & Davidson, 2019; Bryman & Bell, 

2017). Den valda metoden stämmer också bra överens med det arbetssätt som likartade 

studier likt de utförda av AbuGhazaleh m.fl. (2011) och Gros & Koch (2019) använt sig av 

tidigare, varför jämförelse mellan resultaten från denna studie och tidigare gjord forskning 

blir lättare att göra. 
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3.2 Urval och avgränsningar 

Studien utgår från data insamlad från svenska börsnoterade bolag för åren 2010-2023. Det 

valda tidsintervallet grundar sig i att studien söker en bredd med prognoser baserade på 

historisk finansiell data, vilket ger en möjlighet till jämförelse under olika ekonomiska 

förutsättningar. Studien avgränsas sedan till att endast inkludera de bolag som har en 

koncernredovisning för samtliga år under perioden, samtliga bolag ska även ha haft en 

redovisad goodwillpost i sin balansräkning under perioden. Anledningen till urvalet är för att 

göra det möjligt att skapa jämförelse mellan de olika variablerna.  

 

Det har under tidsperioden 2010-2023 funnits 4273 unika observationer av bolag på 

Stockholmsbörsen (Statiska centralbyrån, u.å). Av dessa hade 3466 observationer fördelats på 

450 unika bolag, med en årsredovisning på engelska. Sedan har samtliga bolag inom 

finanssektorn exkluderats. Detta beror på att företag inom finanssektorn har en annan struktur 

än andra bolag, till följd av att affärsmodellen bygger på handel med skulder och finansiella 

instrument. Detta får till följd att finansiella nyckeltal, som exempelvis skuldsättning, blir 

missvisande gentemot andra bolag, vilket hämmar en analys. Detta ger oss 3152 återstående 

observationer. Dessutom har de observationer som saknar redovisad goodwill inom företaget 

exkluderats, vilket lämnar 2318 observationer. Företag som saknar årsredovisning under 

något av åren exkluderats, kvar blev 2313 observationer. Sist har även värdefel och error 

meddelanden eliminerats. Detta ger studien ett slutgiltigt urval på 2302 observationer. 

 

3.3 Insamling och bearbetning av data 

Datan för denna undersökning har huvudsakligen inhämtats från databasen Capital IQ som 

kunnat tillhandahålla de finansiella data vi behövt för att kunna testa våra hypoteser. 

Information om de specifika företagens VD:ar respektive år har inhämtats manuellt av oss 

från respektive bolags årsredovisningar då denna information ej tillhandahålls genom 

databasen. Den insamlade datan fördes senare in i analysverktyget STATA. Där har analys av 

korrelation mellan de valda variablerna skett för att undersöka eventuella samband mellan 

dem. Sedan har även en regressionsanalys genomförts i syfte att se hur detta samband kan 

formuleras i rena siffror. 
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Den finansiella datan för vår undersökning har inhämtats från databasen Capital IQ. 

Information om vem som varit VD respektive år har manuellt inhämtats från bolagens egna 

årsredovisningar. All insamlad data har sedan förts in i analysprogrammet STATA. Där analys 

av korrelation mellan variablerna har skett för att undersöka eventuella signifikanta samband 

mellan goodwillnedskrivningar och andra faktorer. Analysen genomförs med hjälp av en 

logistisk regressionsanalys vilket är mest lämpad när den beroende variabeln är en så kallat 

dummyvariabel, som endast kan anta två värden. Detta då en logistisk regressionsanalys 

skapar en beroende variabel som sannolikhet. Alltså ger den ett värde mellan 0 och 1. 

Analysen utgår från ett Chi2-test. Detta test används för att analysera frekvenser, alltså hur 

vanligt förekommande något är. Ett Wald chi2-test undersöker om regressionen som helhet 

har ett förklaringsvärde, den testar med andra ord alla variabler samtidigt, där antalet 

frihetsgrader är detsamma som antalet variabler som testas samtidigt. Värdet som testet 

genererar kan sedan omvandlas till ett p-värde för hela modellen. P-värdet betyder på 

engelska probability, vilket kan översättas till sannolikhet, och syftar till att mäta hur 

sannolikt något är att det inträffar. P-värdet beräknas genom att man tar talet e, vilket är ca 

2.718 och tar det upphöjt till svaret man får av den uppsatta modellen. Detta divideras med ett 

adderat med e upphöjt till modellens svar, som går att se i illustrationen nedan (Körner m.fl., 

2024). 

 𝑃 =  𝑒𝑙𝑜𝑔𝑖𝑡

1+𝑒𝑙𝑜𝑔𝑖𝑡

3.4 Modeller och variabler 

För att testa studiens hypoteser, och för att kunna undersöka och formulera det samband som 

finns mellan genomförda goodwillnedskrivningar och de utvalda variablerna har följande 

modellen formulerats: 

​𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑁𝑒𝑑𝑠𝑘𝑟𝑖𝑣𝑛𝑖𝑛𝑔
𝑖;𝑡

= 𝑎
0

+ 𝑎
1
𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑉𝐷𝑏𝑦𝑡𝑒

𝑖;𝑡
+ 𝑎

2
𝑅𝑂𝐴

𝑖;𝑡
 + 𝑎

3
𝑅𝑂𝐴

𝑖;𝑡
× 𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑉𝐷𝑏𝑦𝑡𝑒

𝑖;𝑡
 

 +  Σ 𝑎' 𝑘𝑜𝑛𝑡𝑟𝑜𝑙𝑙𝑣𝑎𝑟𝑖𝑎𝑏𝑙𝑒𝑟
𝑖;𝑡

+ ε
𝑖;𝑡

 

Svaret från modellen ska sedan sättas in i följande beräkning för att få sannolikheten till 

nedskrivning:  

Sannolikhet för Nedskrivning =  𝑒𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦𝑁𝑒𝑑𝑠𝑘𝑟𝑖𝑣𝑛𝑖𝑛𝑔

1+𝑒𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦𝑁𝑒𝑑𝑠𝑘𝑟𝑖𝑣𝑛𝑖𝑛𝑔
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I tabellen nedan finns en beskrivning av modellens samtliga variabler. Den beroende 

variabeln är en dummyvariabel som antar värdet 1 eller 0 beroende på om nedskrivning av 

goodwill har skett. De oberoende variablerna finns till för att undersöka om det finns ett 

samband med den beroende variabeln. Dessa oberoende variabler är en dummyvariabel för 

VD-byte, samt en variabel för räntabilitet för totalt kapital som är ett mått för att mäta 

företagets lönsamhet. Modellen har slutligen med ett antal kontrollvariabler med syfte att 

säkerställa att undersökningen av sambandet mellan den oberoende och beroende variabeln 

inte påverkas av avvikelser, utan att de istället isoleras och inte räknas med i analysen. 

Tabell 1: Beskrivning av variabler 

Variabel Typ Beskrivning 

Dummy_Nedskrivning Beroende variabel (dummy) Har nedskrivning av goodwill 
skett eller ej 

Dummy_VDbyte Oberoende variabel (dummy) Har VD-byte skett eller inte 

ROA Oberoende variabel Företagets lönsamhet uttryckt i 
räntabilitet på totalt kapital 

ROA  Dummy_VDbyte × Interaktionsvariabel Sambandet mellan VD-byte och 
ROA 

Dummy_år Kontrollvariabel Kontroll för avvikelser mellan år 

Dummy_bransch Kontrollvariabel Kontroll för avvikelser mellan 
Branscher 

Totala tillgångar Kontrollvariabel Företagets totala tillgångar (Mkr) 

Hävstång Kontrollvariabel Företagets totala skulder/eget 
kapital 

𝛆  Felmarginal 

 

3.5 Begränsningar 

Studien har ett antal begränsningar vilka är av vikt att beakta vid tolkning av studiens resultat. 

Till följd av att nedskrivningar är en kostnad för företag så påverkas vårt mått på detta, det 

vill säga räntabiliteten på totalt kapital av detta. Till följd av detta finns det risk för 

endogenitet då nedskrivningarna kan påverka lönsamheten på samma sätt som lönsamheten 

kan påverka nedskrivningarna.  
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3.6 Validitet & reliabilitet 

Studiens reliabilitet säkerställs genom att datainsamlingen sker på ett systematiskt och 

enhetligt sätt. Finansiella data som totala tillgångar och goodwillnedskrivningar respektive år 

har inhämtats från databaser som kännetecknas av hög tillförlitlighet och transparens. Medan 

data för VD i respektive företag och år inhämtats direkt från bolagens egna årsredovisningar 

för att säkerställa att informationen är korrekt. Validiteten avser mätningens förmåga att mäta 

det som den avser att mäta. Alltså om mätningen som genomförs i studien möjliggör att 

frågeställningen kan besvaras. Detta säkerställs genom att utgå från redan etablerade metoder 

för likartade syften för att på så vis ha relevanta mätinstrument för syftet (Patel & Davidson, 

2019).  
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4.​ Empiri och analys 
Detta avsnitt presenterar de relevanta empiriska resultat som nåtts i studien samt en analys av dessa. 

Avsnittet inleds med en genomgång av hur observationerna är fördelade.  

 

4.1 Datafördelning 

Efter de lämpliga exkluderingarna av urvalet genomförts lämnar det oss som tidigare nämnt 

2307 observationer att basera vår analys på. Som man kan se i figur 1 nedan så är dessa 

observationer någorlunda jämnt fördelade mellan 2010 och 2020, med undantag från 2021 till 

2023 med något fler observationer än tidigare år. Ökningen av observationer under de tre 

senaste åren behöver nödvändigtvis inte betyda att det tillkommit fler bolag på den svenska 

börsen, troligen visar ökningen observationer att andelen bolag med goodwill har ökat. 

Inflödet av nya bolag är större än vad som försvinner till följd av konkurser eller uppköp. 

Faktumet att antalet observationer håller sig någorlunda jämnt fördelat över åren i urvalet 

innebär att urvalet får en bra spridning över åren och risken minskar för att ett års specifika 

faktorer ska påverka resultatet för mycket. 

 
figur 1: Observationerna fördelat över respektive år 
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Figur 2 visar antalet genomförda nedskrivningar av goodwill och antal VD-byten som skett 

respektive år. Vad som går att se av detta är att antalet VD-byten är mer vanligt 

förekommande bland urvalet än vad nedskrivningar av goodwill är. Samtidigt är urvalet från 

de genomförda VD-byten mycket oregelbunden och följer inte en jämn trend likt genomförda 

goodwillnedskrivningar. 2010 saknar observerade VD-byten då datan inte haft tidigare år att 

jämföras med. Detta är något som tas höjd för. En möjlig förklaring till varför 2011 hade en 

högre nivå VD-byten än efterföljande år kan vara en efterverkning och reaktion från 

finanskrisen 2008, där ledningen tillsatte ny VD med tillväxtfokus. Vidare till 2016 fanns det 

en global osäkerhet, dels brexit men även det amerikanska valet skakade svenska företag där 

handel sker med EU och USA (Visma, 2016). År 2018 befann sig Sverige på toppen av en 

högkonjunktur präglad av hög BNP-tillväxt och låg arbetslöshet. Dock kan signaler på en 

kommande nedgång vara en bidragande faktor till att en del svenska företag försökte 

positionera sig bättre på marknaden genom byte av VD (Visma, 2025). Även 2021 kan 

förklaras med ett liknande resonemang som 2011, där effekterna från coronapandemin och 

tidigare osäkerhet på marknaden börjat avta och istället växte till förväntningar på tillväxt och 

expansion. Detta fick till följd att en del företag tillsatt en ny VD med nya kompletterande 

kompetenser samt ett fokus på omstrukturering (Visma, 2025). Både 2022 och 2023 kan 

förklaras med Sveriges penningpolitik, Riksbanken, två år präglat av hög inflation och 

räntehöjningar påverkade företag negativt (Riksbanken, 2024).  

 
figur 2: Antalet goodwillnedskrivningar och genomförda VD-byten, fördelat över respektive år 
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Figur 3 nedan visar hur dessa observationer är fördelade över respektive bransch. Som man 

kan se så är detta väldigt ojämnt fördelat, där industrisektorn står för nästan 39 % av det 

totala urvalet kontra de andra branscherna. Men det är inte konstigt att urvalet ser ut så, 

eftersom Sverige har en stark industriproduktion (Tillväxtverket, 2025). Vad man också kan 

se är att samtliga bolag i energisektorn saknar goodwill, vilket lett till att branschen inte 

inkluderats i analysen. Detta är faktorer som minskar bredden på vårt urval då stor andel av 

observationerna är koncentrerade till ett fåtal sektorer och vissa branscher saknar 

representation helt i urvalet. 

 

 
figur 3: Observationerna fördelat över respektive Bransch 
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Figur 4 nedan illustrerar fördelningen av genomförda VD-byten och nedskrivningar av 

goodwill uppdelat i respektive branschkategori. Vad som går att se från figuren är att 

fördelning mellan goodwillnedskrivningar och VD-byten i stort följer den totala 

observationsfördelningen mellan branscher enligt Figur 3. Både industrisektorn och 

dagligvaru-branschen har en jämn fördelning mellan staplarna, vilket kan förklaras av att det 

är två relativt lika branscher som båda genomför företagsförvärv samt har en hög förväntan 

på effektivt ledarskap. Inom andra branscher förekommer byte av VD fler gånger än 

nedskrivning av goodwill, till exempel hälsovårdssektorn och informationsteknikbranschen. 

En förklaring till detta kan vara en komplex marknad med stora krav på resultat som leder till 

en hög omsättning inom ledningen. Det finns även de branscher som genomför fler 

goodwillnedskrivningar kontra VD-byte. Om det redovisade värdet är större än det verkliga 

värdet kommer en nedskrivning av goodwill möjligen ske. I figuren kan man även se att 

branschen allmännyttiga tjänster saknar observationer med nedskrivningar eller VD-byten. 

Detta gör branschen omöjlig för jämförelse med andra i analysen.  

 
figur 4: Antalet goodwillnedskrivningar och genomförda VD-byten, fördelat över respektive Bransch 
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4.2 Korrelationsanalys 

För att se hur de olika variablerna korrelerar med varandra har ett korrelationstest utförts. 

Som går att se i tabellen nedan så finns det en svag positiv korrelation mellan genomförda 

nedskrivningar av goodwill och genomförda VD-byten. Det går också att se att det finns en 

negativ korrelation mellan genomförda nedskrivningar och ROA, det vill säga företagets 

lönsamhet. Detta innebär alltså att dålig lönsamhet för med sig en ökad risk för en genomförd 

nedskrivning av goodwill. Detta samband är även signifikant på 1% nivå, vilket gör 

sambandet statistiskt starkt. Man kan även se att det finns en positiv, statistiskt säkerställd 

korrelation mellan genomförda nedskrivningar och totala tillgångar. Detta kan innebära att 

större företag är mer benägna att genomföra nedskrivningar av goodwill. Detta gäller även 

hävstången, som även den har ett positivt samband med nedskrivningarna, vilket innebär att 

företag med en högre grad av skuldsättning, och därmed en större hävstång, historiskt har 

varit mer benägna att genomföra nedskrivningar av goodwill. Samtidigt är det viktgit att 

påpeka att det som visas är korrelation och inte kausaliteten. Det är alltså inte säkert att de 

påverkas av varandra bara för att de hr korrelation.  

Tabell 2: Variablernas korrelation till varandra 

Variabel Nedskrivning 
dummy 

VD-byte 
dummy 

ROA ROA  VD-byte ×
dummy 

Totala 
tillgångar 

Hävstång 

Nedskrivningar 
dummy 

1.0000      

VD-byte dummy 0.0317 1.0000     

ROA −0.0937*** −0.1169*** 1.0000    

ROA  VD-byte ×
dummy 

−0.0086 0.3769*** 0.3770*** 1.0000   

Totala tillgångar 0.1417*** −0.0085 −0.0044 −0.0149 1.0000  

Hävstång 0.0885*** −0.0066 −0.0499** −0.0130 0.1285*** 1.0000 
Signifikansnivå * = 10%, ** = 5%, *** = 1%. 
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Korrelationen mellan variablerna är något som även går att återspegla i form av skillnaden i 

medelvärdet för respektive variabel beroende på om nedskrivning av goodwill har skett eller 

ej. Som går att se i tabell 3 så är signifikansen på medeldifferensen på samma nivå som 

korrelationen mellan goodwillnedskrivningar och respektive variabel är i tabellen ovan.  

Tabell 3, Variablers medelvärde beroende på om nedskrivning skett eller ej 

Variabel Medelvärde när 
nedskrivning ej skett 

Medelvärde där 
nedskrivning skett 

Differens mellan 
medelvärdena 

VD_byte 0.1384236 0.1727941 −0.343705 

ROA 0.0901883 0.0594247 0.0307636*** 

ROA x VD byte 0.0082073 0.006823 0.0013843 

TT 17588.24 35729.05 −18140.81*** 

Hävstång 0.5363097 0.5825007 −0.046191*** 
Signifikansnivå * = 10%, ** = 5%, *** = 1%. 
 

4.3 Regression 

En logistisk regression utfördes för att ta reda på de olika variablernas påverkan på 

benägenheten till nedskrivning av goodwill. Till följd av att variablernas varians kan variera 

och inte är konstant har vi valt att göra regressionen med robusta standardfel för att bättre ta 

höjd för detta och på så vis kunna uppnå ett bättre och mer tillförlitligt resultat. De 

kategoriska kontrollvariablerna år och bransch och dess tillhörande koefficienter redovisas 

först och därefter redovisas de oberoende variablerna i modellen och de övriga 

kontrollvariablerna.  
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4.3.1 Respektive års påverkan på nedskrivningsbenägenheten 

För regressionen valdes ett år i urvalet ut för att agera som basår för analysen. Detta innebär 

att alla år utgår från den och deras koefficienter är hur mycket de avviker från det utvalda 

året. För basår valdes 2015. Detta gjordes för att det var ett år där antalet nedskrivningar och 

VD-byten låg nära medelvärdet för urvalet i stort, vilket gör året till en bra utgångspunkt för 

analys. Som går att se i tabellen under så är det endast två av åren som har en koefficient som 

är statistiskt signifikant på 5% nivå. Detta innebär att det är dessa två år som vi med 95% 

säkerhet kan säga ha haft en påverkan på genomförda nedskrivningar. Vad som är intressant 

med dessa resultat är att samtliga koefficienter efter 2015 är negativa, samtidigt som 4 av de 

fem åren som finns i tabellen före 2015 är positiva. Detta innebär alltså att benägenheten till 

att genomföra en nedskrivning av goodwill under tidsperioden tycks ha gått ner.  

Tabell 4, Respektive års koefficient i modellen 

År Koefficient 

2010 0.2065456 

2011 0.0698358 

2012 −0.2864392 

2013 0.1695357 

2014 0.2943236 

2015 Basår 

2016 −0.378954 

2017 −0.365537 

2018 −0.5594468 

2019 −0.2410031 

2020 −0.1443352 

2021 −0.8763632** 

2022 −0.6928564** 

2023 −0.5024237 
Signifikansnivå * = 10%, ** = 5%, *** = 1%. 
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4.3.2 Respektive bransch påverkan på nedskrivningsbenägenheten 

På samma sätt som med respektive år i urvalet så valdes en basbransch ut för analysen för att 

på så vis ha en bransch att utgå från och jämföra de andra med. För detta valdes 

sällanköpsvaror och -tjänster. Detta, likt det valda året, valdes då branschen hade ett 

någorlunda högt antal observationer utan att vara den överlägset största kategorin, likt 

industrisektorn. Till följd av att branschen för allmännyttiga tjänster under tidsperioden helt 

saknade observationer med nedskrivningar och VD-byten, har denna kategori exkluderats 

från analysen. Som går att se i tabell 5 nedan så är tre av branschernas koefficienter 

signifikanta på 1% nivå. Detta innebär alltså att vi med stor säkerhet kan säga att det finns en 

skillnad mellan basbranschen och dessa branscher.  

Tabell 5, Respektive bransch koefficient i modellen 

Bransch Koefficient 

Kommunikationstjänster 1.393587*** 

Sällanköpsvaror och -tjänster Basbransch 

Dagligvaror 0.0265453 

Hälsovård −0.5270881 

Industri 0.6132265*** 

Informationsteknik 0.4141806 

Material −0.7624325 

Fastigheter 1.834834*** 
Signifikansnivå * = 10%, ** = 5%, *** = 1%. 
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4.3.3 Oberoende variabler och övriga kontrollvariabler 

Regressionen visar att sambandet mellan nedskrivningar av goodwill och genomförda 

VD-byten inte kan sägas vara statistiskt signifikant. Detta är något som även gäller ifall 

VD-byten är den enda oberoende variabeln i modellen. Detta innebär att vi inte kan säga att 

det finns ett samband mellan VD-byten och genomförda nedskrivningar av goodwill. Därav 

kan 0-hypotesen inte förkastas. Vad som däremot går att fastslå är att det finns ett negativt 

samband mellan räntabilitet på totalt kapital och genomförda nedskrivningar av goodwill. 

Detta till följd av att sambandet som modellen fastslår mellan dessa variabler är signifikant på 

en 1% nivå. Detta innebär att vi med 99% säkerhet kan säga att det finns ett samband mellan 

dessa två variabler. Det negativa sambandet som vi kan säga finns mellan dessa två innebär 

att en hög lönsamhet minskar sannolikheten för att en nedskrivning av goodwill ska 

genomföras, medan en negativ lönsamhet ökar risken för en nedskrivning.  

 

Vi kan även se att totala tillgångar med stor säkerhet har en påverkan på sannolikheten till 

nedskrivning. Ett företags storlek har en negativ påverkan på sannolikheten till nedskrivning. 

Detta innebär att mindre företag är mer benägna till att genomföra en nedskrivning, medan 

större företag i högre utsträckning undviker det. Något som också går att se är att företagets 

hävstång på en 10% signifikansnivå kan sägas ha en positiv påverkan på 

nedskrivningsbenägenheten. Detta innebär att en högre skuldsättning i förhållande till eget 

kapital gör ett företag mer benäget till att genomföra en nedskrivning.  

Tabell 6, Koefficienter för variabler i modellen samt övriga kontrollvariabler 

Variabler Koefficient 

Dummy för VD-byte 0.1754249 

ROA −2.656476*** 

ROA*Dummy för VD-byte 0.807647 

Kontrollvariabler  

Totala tillgångar −0.00000598*** 

Hävstång 0.9543277* 
Signifikansnivå * = 10%, ** = 5%, *** = 1%. 
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Då genomförda nedskrivningar direkt påverkar lönsamheten negativt då det blir en kostnad 

för företaget finns det dock en risk för att genomförda nedskrivningar lett till dålig lönsamhet 

snarare än tvärtom. För att kontrollera detta genomfördes även ett test med ROA som 

justerats för att exkludera nedskrivningarnas påverkan på resultatet. Detta resulterade i 

likartade resultat som den genomförda analysen där ROA som variabel fortfarande hade en 

signifikant påverkan på nedskrivningar på 1 % signifikansnivå. Detta visar att nedskrivningen 

i sig inte är en drivande faktor, utan att lönsamheten faktiskt har en påverkan. 

 

4.3.4 Slutlig modell 

Totalt har analysen utgått från 2293 unika observationer, vilket är till följd av exkluderingen 

av observationerna från allmännyttiga tjänster. Wald chi2-testet testar alla variabler samtidigt 

för att se om modellen som helhet har någon som helst påverkan på den beroende variabeln, 

det vill säga sannolikheten till goodwillnedskrivning. Som går att se i tabellen nedan så har 

testet i regressionen simultant testat 25 stycken variabler. Värdet som det genererat har 

omvandlats till ett p-värde som är mindre än 0.0000 vilket är klart under 1 % vilket gör att vi 

på 1% signifikansnivå kan säga att modellens variabler inte är lika med 0. Detta innebär inte 

att alla variabler helt säkert har en påverkan på nedskrivningar, vilket innebär att minst en av 

variablerna har en påverkan. Något som vi fått bekräftat genom att ROA har en statistiskt 

signifikant påverkan. Totalt har modellen ett R2-värde på 9.64%. Detta innebär att modellen 

totalt förklarar 9.64 % av förändringen i sannolikhet för genomförda nedskrivningar av 

goodwill. Konstanten för modellen, det vill säga interceptet för modellens värde, är satt till 

-2.73643.  

Tabell 7, Modellens förklaringsförmåga 

Antal observationer 2293 

Wald chi2 (25) 140.69 

Prob > chi2 0.0000 

Pseudo R2 0.0964 

Konstant −2.73643 
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Modellen som helhet har alltså en hög trovärdighet att stämma och därmed förklara 9.64% av 

orsakerna till goodwillnedskrivningar. Vid undersökningens början strukturerades modellen 

på följande sätt:  

​𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑁𝑒𝑑𝑠𝑘𝑟𝑖𝑣𝑛𝑖𝑛𝑔
𝑖;𝑡

= 𝑎
0

+ 𝑎
1
𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑉𝐷𝑏𝑦𝑡𝑒

𝑖;𝑡
+ 𝑎

2
𝑅𝑂𝐴

𝑖;𝑡
 + 𝑎

3
𝑅𝑂𝐴

𝑖;𝑡
× 𝐷𝑢𝑚𝑚𝑦_𝑉𝐷𝑏𝑦𝑡𝑒

𝑖;𝑡
 

 +  Σ 𝑎' 𝑘𝑜𝑛𝑡𝑟𝑜𝑙𝑙𝑣𝑎𝑟𝑖𝑎𝑏𝑙𝑒𝑟
𝑖;𝑡

+ ε
𝑖;𝑡

 

 

När vi nu känner till respektive koefficents värde kan modellen skrivas på följande sätt:  

Dummy_Nedskrivning = −2.73643 + (0.1754249 × dummy_VDbyte) + (−2.656476 × ROA) 

+ (0.807647 × (ROA× dummy_VDbyte)) + (−0.00000598 × Totala tillgångar) + (0.9543277 

× Hävstång) + ∑(årskoefficient × dummy_år) + ∑(branschkoefficient × dummy_bransch) + 𝛆 

 

Genom förtydligandet av modellen kan vi nu räkna ut dummy för nedskrivning. Först i 

modellen finns en konstant på −2.73643, detta tal kommer att vara med och påverka resultatet 

oavsett om det skett ett VD-byte. Därefter kommer studiens oberoende variabel formulerad 

som en dummyvariabel. Har det skett ett VD-byte kommer dummy-variabeln vara 1, vilket 

sedan multipliceras med koefficienten 0.1754249. Har det inte skett ett VD-byte kommer 

dummy-variabeln vara 0 och koefficienten räknas bort. Nästa oberoende variabel i modellen 

är ROA som multipliceras med koefficienten −2.656476. Har företaget en negativ ROA 

kommer påverkan av denna bli positiv för sannolikheten till nedskrivning till följd av den 

negativa koefficienten. 

 

31 



 

5.​ Diskussion 
I detta avsnitt diskuteras de resultat som empirin nått. Först diskuteras resultaten kopplade till 

VD-bytens påverkan på nedskrivningar och därefter lönsamhetens koppling till nedskrivningar.  

 

5.1 VD-bytens påverkan på goodwillnedskrivningar 

Det primära syftet med denna studie har varit att undersöka vilken påverkan VD-byten har för 

sannolikheten att genomföra nedskrivningar av goodwill inom svenska börsnoterade företag. 

Tidigare forskning har visat på att benägenheten att genomföra goodwillnedskrivningar ökar 

bland utländska företag i samband med byte av VD. Forskningen har visat att detta fenomen 

är vanligt förekommande i andra delar av världen. Fenomenet förstärks även av etablerade 

teorier i litteraturen som big bath accounting och informationsasymmetri (AbuGhazaleh m.fl., 

2011; Daniele m.fl., 2024; Gros & Koch, 2019; Healy & Palepu, 2001).  

 

Studien nådde resultatet att det inte går att säga att det finns ett samband mellan VD-byten 

och genomförda nedskrivningar av goodwill. Detta till följd av att sambandet som resultatet 

visade inte kunde sägas vara statistiskt signifikant och därmed inte statistiskt tydligt 

existerande. Detta är ett resultat som sticker ut mot andra likartade studier som genomförts. 

AbuGhazaleh m.fl. (2011) nådde resultatet att det bland brittiska företag fanns ett samband 

mellan genomförda VD-byten och nedskrivningar av goodwill. Eftersom resultaten från 

denna studie till skillnad från de nådda av AbuGhazaleh m.fl. inte var signifikanta kan vi inte 

dra några djupa kopplingar om överensstämmande resultat. Vad som däremot går att säga är 

att resultaten från den genomförda studien pekar åt samma riktning som tidigare genomförd 

forskning, snarare än åt motsatt håll (AbuGhazaleh m.fl., 2011). 

 

Gros & Koch (2019) når i sin studie liknande slutsatser och resultat som vår studie angående 

VD-byte. Deras resultat, likt vårt eget, finner att inget signifikant samband mellan 

genomförda nedskrivningar av goodwill och byten av VD som enskilt drivande faktor för 

nedskrivningar i allmänhet. Dock hittar de att VD-byten har en signifikant påverkan för 

diskretionära nedskrivningar, det vill säga nedskrivningar som genomförts som inte helt kan 

motiveras av ekonomiska faktorer. Då vi inte gör denna distinktion skulle det kunna vara en 

förklaring även i vår egen studie. Nämligen att sambandet mellan VD-byten och 
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nedskrivningar främst finns i de fall som mer onödiga nedskrivningar skett vilket skulle 

förklara den låga signifikansen då antalet som är befogade till följd av ekonomiska faktorer 

försvagar detta samband. En annan möjlig förklaring till avvikelsen som Gros & Koch (2019) 

lyfter fram är att de regler och tillsynsmekanismer som företag i deras urval arbetar utefter 

skiljer sig från de regler som tidigare forskningsurval agerat utefter. Detta är något som kan 

påverka resultaten till följd av hur mycket frihet en VD tillåts arbeta utefter (Gros & Koch, 

2019). 

 

Bristen på signifikant samband mellan VD-byte och goodwillnedskrivningar kan ur ett 

principal-agent-perspektiv tolkas som att agentens, det vill säga VD:ns handlingsutrymme 

inom svenska företag, är begränsat. Tidigare forskning har visat på att VD:n som agent har 

incitament att genomföra nedskrivning vid sitt tillträde i syfte att skapa ett lägre 

jämförelsevärde för företagets prestation, samt för att minska risken för framtida 

nedskrivningar. Att denna studie inte finner stöd för ett sådant samband kan därmed antyda 

att externa styrmekanismer, som en aktiv och involverad styrelse eller starka ägare, i 

praktiken neutraliserar agentens incitament och möjlighet till ett opportunistiskt agerande. 

Skillnaden mot tidigare studier kan även indikera att den svenska marknaden motverkar den 

typ av intressekonflikter som teorier förutsätter (Detzen & Zülch, 2012; Li & Sloan, 2017). 

 

5.2 Resultatets påverkan på goodwillnedskrivningar 

Studiens sekundära syfte har varit att se hur företagets lönsamhet kan kopplas till beslutet att 

genomföra nedskrivningar av företagets goodwill. Resultatet som nåddes utifrån denna aspekt 

var att räntabilitet på totalt kapital, eller ROA, hade en signifikant och negativ påverkan på 

benägenheten till nedskrivningar av goodwill. Resultatet säger alltså att företag som inte är 

lönsamma är mer benägna att genomföra nedskrivningar av sin goodwill än vad lönsamma 

företag är. Detta gör att vi kan förkasta den andra nollhypotesen och säga att det finns ett 

samband mellan lönsamhet och genomförda nedskrivningar av goodwill bland svenska 

företag. 
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Detta samband stämmer överens bra med det regelverk som finns angående nedskrivning av 

goodwill. IAS 36 fastslår att en årlig nedskrivningsprövning ska ske för att fastslå huruvida 

det redovisade värdet av goodwill fortfarande kan motiveras. Vid försämrad lönsamhet 

försämras även värdet på de kassagenererande enheterna inom företaget, i vilket grunden för 

värderingen av goodwill ligger. Med tanke på detta är det logiskt att en dålig lönsamhet leder 

till en ökad sannolikhet för nedskrivning av goodwill (FAR Online, 2025c). 

 

Resultaten som studien nått angående lönsamhetens påverkan på nedskrivningsbenägenheten 

stämmer väl överens med tidigare forskning gjord på ämnet. Li & Sloan (2017) nådde i sin 

undersökning resultatet att en dålig räntabilitet ledde till en ökad sannolikhet för nedskrivning 

av goodwill. Deras undersökning fokuserade främst på hur räntabiliteten på totalt kapital 

(ROA) såg ut året innan en nedskrivning skedde och hur det årets lönsamhet påverkar 

benägenheten att genomföra nedskrivning. De nådde resultat som visade att det fanns tydliga 

kopplingar mellan genomförda nedskrivningar och negativ räntabilitet både året innan och 

samma år som nedskrivningen genomfördes (Li & Sloan, 2017).  

 

Vad empirin visade, nämligen att negativ lönsamhet leder till en ökad benägenhet att 

genomföra goodwillnedskrivningar, är något som visar på implementeringen av big bath 

accounting bland svenska företag. Resultatet visar att ej lönsamma företag genomfört fler 

nedskrivningar än lönsamma företag. Resultatet visar att perioder med negativa resultat även 

inneburit att de blivit mer benägna att genomföra nedskrivning i värde av sin goodwillpost. 

Med andra ord har studien visat att negativa resultat även har inneburit fler negativa 

periodiseringar vilket är den grundläggande tanken bakom big bath accounting, att genomföra 

ett big bath med negativa periodiseringar när man ändå förväntar sig negativa siffror, för att 

sedan kunna få tillbaka detta i form av positiva periodiseringar i ett senare skede (Hope & 

Wang, 2018; Kirschenheiter & Melumad, 2002). 

 

Sambandet mellan lönsamhet och goodwillnedskrivningar kan tolkas genom teorin om 

informationsasymmetri som att nedskrivningarna görs till följd av ett informationsövertag 

från ledningens sida. Teorin om informationsasymmetri bygger på ett antagande om att 

företagsledningen medvetet kan undanhålla negativ information från investerare, vilket i den 
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här kontexten inneburit att ledningen medvetet väljer att undvika nedskrivning av goodwill. I 

praktiken är det dock möjligt att andra, mer simpla förklaringar kan ligga bakom 

beslutsfattandet och beteendet. Nedskrivning av goodwill är en komplex process som grundar 

sig i prognoser över framtida kassaflöden, vilket skapar osäkerhet. Resultaten kan med andra 

ord lika gärna förklaras av en konservativ och försiktig redovisningspraxis (FAR Online, 

2025c; Healy & Palepu, 2001). 

 

Vad som är värt att notera är att sambandet mellan låg lönsamhet och genomförda 

nedskrivningar av goodwill kvarstod även efter att nedskrivningarnas effekt på ROA justerats 

bort. Detta innebär att sambandet inte enbart beror på att nedskrivningen försämrar resultatet 

och därmed skapar sambandet dem emellan, utan tyder istället på att låg lönsamhet faktiskt 

föregår nedskrivningarna. Därmed påvisas tanken att låg lönsamhet är en relevant indikator 

för kommande nedskrivningar av goodwill, vilket också stöder de resultat tidigare forskning 

nått (Li & Sloan, 2017).  
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6.​ Slutsats 
Detta avsnitt presenterar undersökningens sammanfattande slutsatser. Samt diskuterar förslag på 

framtida forskning inom området.  

 

6.1 Slutsats 

Sammanfattningsvis har det undersökts om det finns ett samband mellan byte av VD och 

genomförd goodwillnedskrivning hos svenska börsnoterade företag. Till hjälp har studien 

använt en kvantitativ ansats. Genom en hypotesformulering har studien mynnat ut i en 

logistisk regressionsanalys samt en korrelationsanalys av modellens variabler. Resultatet som 

nåddes kunde inte visa på något samband mellan VD-byten och genomförda nedskrivningar 

av goodwill då de statistiska modellerna som användes inte levererade statistiskt signifikanta 

resultat.  

 

I diskussionen kopplar studien tillbaka till frågeställningen och resultatet gentemot tidigare 

forskning. Utfallet från studien har inte nått något resultat som säger att vi kan förkasta 

nollhypotesen och därmed fastslå att det finns ett samband mellan VD-byten och 

nedskrivningar av goodwill. Detta är en avvikelse från likartade studier som genomförts i 

andra länder. En förklaring till denna avvikelse kan vara att den svenska bolagsmarknaden 

har en större närvaro av externa styrmekanismer som starka ägare eller involverad styrelse, 

vilket begränsar VD:ns möjligheter till ett opportunistiskt agerande avseende nedskrivningar. 

 

Studien visade även på att det finns ett signifikant samband mellan negativ lönsamhet och 

ökade nedskrivningar av goodwill. Detta samband bibehölls även när nedskrivningarnas 

påverkan på lönsamheten justerats bort, vilket tyder på att låg lönsamhet föregår nedskrivning 

snarare än uppstår som en följd av den. Detta stärker slutsatsen om att lönsamhet är en 

relevant indikator för kommande nedskrivningar. Resultatet som studien nådde är i linje med 

tidigare forskning som genomförts på området med annat urval.  
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6.2 Förslag till framtida forskning 

Processen kring nedskrivning av goodwill är ett omdiskuterat ämne och innehåller många 

olika aspekter som går att undersöka. Studien har visat indikationer på att byten av VD har en 

påverkan på benägenheten till nedskrivningar även om detta samband inte kunnat fastslås. En 

framtida studie skulle som förslag kunna fokusera på den diskretionära andelen av 

nedskrivningar i Sverige, för att se hur stark påverkan VD-byten kan sägas ha på den andelen 

av genomförda nedskrivningar. Ett annat förslag på studie skulle kunna vara att fokusera på 

en annan icke finansiell aspekts påverkan på nedskrivningar av goodwill. Detta kan 

exempelvis vara hur oberoendet av styrelsen påverkar nedskrivningar. Detta kan göras genom 

att undersöka hur graden av ägande i företaget bland styrelsens ledamöter påverkar 

benögenheten till nedskrivningar.  
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